Fundraising an
Hochschulen

Lim ihre klammen Kassen aufzubessem,
heflen deutsehe Hochschulen auf Spender
und Sponsoren aus der Wirtschadt. Private
Firderer wollen aber keine LiickenbiiSer
sein, sondern Nulzen gus dem Engoage-
ment zichen, Was bei der Akquise solcher
Geldgeber zu beachien isl, erlfiulerl Ma-
ritn Haibach, Prisidentin der European
Tundraizing Associanion, in threm Buch
wHuchsehul-Fundruising”, Es heiBl zu
Recht  Handbuch fiir die Praxis™.

Dier erste ‘leil des Buches bieter zut
bepriindete hepriffiiche Klirungen und
prisenticrl die rechilichen Bahmenbedin-
gungen, Dabei werden auch sensible The-
men wic die potenziclle inhalthehe Ein-
fAussnphme guf die Freilelt der Wissan-
sehatt nicht auspespart. Die Autorin gibt
pragmatische Hinweise, wie mun eine
reibungslos funktionierende Beziehung
Fwischen Wissenschaft und Cieldpeher
veriraglich gestallel. :

Chne eine gute Organisation lduft im
Fundraising niches.  Deshalh beschreibt
dpy eweite Kapitel, wos doflir =o tun ist.
Wer bislang verpeblich nach einer svste-

matischen Ubcrsicht fiber die Geberseite

gesucht hot —also Peivatpersonen. Unter-
nehmen und Stiftungen — wied im dritten
Teil fiindig. Besonders verdienstvoll ist
der Einblick in die sich rasant entwickeln-
de Srene der Wissenschaftetirderung
durch Stiflungen, Gebolen werden aubier-
dem underweilig nur schwer pullindbars
Informationen iiber das finanziells Violu-
rmen der Férderaktivititen, Das [ctzte Ka-
pitel gitt Ratselilige, wie man potenziells
Geldgeber anspricht.

Der Rat der Expertin: Hochschulen
sollten auf langfristige Beziehungen set-
zem Dazu milssen gie thr eipenas Profil
und 1hre Motive klar benennen und mil
deny potenziellen Forderer offen iiber die
wechsalsaitipen - Hpwartungen aprechen.
Denn divser muss sich in dem Projekl
inhalflich wiederfinden und etkennen, was
e% thm matenell und 1deell bringt. . The
Ak — die eigentliche Frage noch dem
Geld — will gut vorhersitet sein. Gefordert
sind hicr das persinliche Engagement der
Hochschulleitung, sin professionelles
Fundraising-Biiround Gaduld. Hochechuo-
len, denen s daran noch [ehlt, hil [k Mari-
tn Haibachs Buch auf die Spriinge.
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